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Ligue agora e veja
a disponibilidade no seu estado

0800570 0800

E mais que consultoria.
£ mais que curso.
E Sebrae Mais.

" de 2 anos
Se a suaempresatem i .
de 9 funciondrios

Estas solugoes sao para voce:

Estrategias Empresariais

Vocé sera capaz de fazer uma analise completa do seu
ambiente empresarial, identificando pontos fortes e fracos,
redefinindo missbes e metas corporativas. Também ird
elaborar e implementar um plano de acao estratéc

Empretec

U seminano dasenvolvido pe Jque lhe motiva a promover

3 effeicoando suas habilida
estao, prof iando maior seguranca nas

aumentando : ce de sucesso da suaempresa.

Internacionalizagao
Prepare suia empresa para conquistar o mercado
global, tornando seu pro 1 servico mais

competitivo dentro e fora do Pals.

PROGRAMA SEBRAE PARA
EMPRESAS AVANCADAS

Vocé precisa modernizar
a gestdo da sua empresa,
mas nao tem tempo?

O Sebrae Mais
é mais flexivel.

P

Mais prdtico: O que vocé aprende
aplicaimediatamente na empresa.

Mais flexivel: Vocé fica mais tempo
Naempresaque em sala de quja,

Mais Personalizado:
*Acompanhaq
de um consyltor em todas qs erapa;nen "

sennn{e SEB__RAE

Sorvipo Brasieéro de Apolp ds
Micro e Pegquenas Empresas

www.sebrae.com.br

Gestao da Inovacao

o negocio: fazendo diferente.

Gestao Financeira

Compreenda todas as informacoes financeiras da sua
empresa e transforme-as em ferramentas para decisoes
seguras e eficientes. Método pratico: vocé aprende
enguanto aplica o conteudo na empresa.

Encontros Empresariais

Aprenda com a experiéncia de empresarios do seuou
de outros setores. Compartilhe solucoes ja testadas e
amplie sua rede de parceiros e de contatos.

UM PROJETO QUE
FORTALECE DIALOGOS

(@) desejo de concretizar metas importantes em andamento foi o principal es-
timulo para a busca de um novo trabalho 2 frente da direcao do Sindicer-RN.
Encaramos a reeleiciao como mais quatro anos de possibilidades, para encontrar
solucoes que supram as necessidades locais da industria cerdmica. Rotina que co-
nhecemos na prética, dentro da administragao de nossas empresas.

A adequacio ambiental ainda ¢ vista como a maior dificuldade para o nosso

setor que, cada vez mais, tem investido em tecnologia e capacitagio, no sentido de
atendermos as exigéncias do mercado e 6rgaos fiscalizadores. A articulagio
de parcerias para essa preparagio tem sido prioridade nas a¢oes do sindicato,
que conta com o apoio essencial de institui¢des como 0 SEBRAE e SENAI/
RN. Em 2013, atendemos a 25 indtstrias, através do Procompi (Programa
de apoio & Competitividade das Micro e Pequenas Industrias). No projeto
“Conhega seu produto’, desenvolvido pelo SEBRAE ¢ Anicer ¢ que trabalha
na adequagio de produtos ao Programa Setorial de Qualidade (PSQ), tam-
bém ji atendemos 25 cermicas. Deste total, 12 j4 aderiram ao programa.

Outro desafio que teremos pela frente é o de atender aos requisitos esta-
belecidos pela nova Norma de Desempenho das edificagoes habitacionais,
em vigor desde julho do ano passado, o que terd impacto direto na nossa
produgio, no que diz respeito & qualidade de produtos. Essas adequagdes irdo
requerer investimentos em instalagoes, equipamentos, tecnologia, e, mais im-
portante, no treinamento dos nossos colaboradores. Precisamos prepararmo-nos.
Pois, a forma como os produtos serdo analisados ainda estd sendo planejada, masa
novidade j4 tem gerado receio entre construtoras, projetistas ¢ toda a industria de
materiais. Em visita & Anicer, recentemente, participamos das discussoes iniciais
com o intuito de trazer informagdes em primeira mao aos empresérios locais

Outro ponto que julgamos importante na nossa gestio ¢ a comunicagio. As
constantes mudangas e exigéncias do mercado demandam uma maior agilidade
nas estratégias de comunicagio institucional, por isso, o Sindicer-rn inicia 0 ano
de 2014 com a abertura de novos canais de didlogo com os nossos associados ¢ a
sociedade em geral. Para tanto, contratamos uma assessoria de comunicagio que
tem a responsabilidade de manter o nosso site e redes sociais atualizados ¢ aproxi-
mar o nosso Sindicato da midia impressa ¢ eletrénica. Todas as a¢oes do Sindicer-
-rn, agora, podem ser acompanhadas pelo Twitter e Facebook.

E por fim, a nossa maior ousadia, o lancamento da Revista Argila, que ¢ uma
novidade que chega despretensiosa, mas ciente da sua capacidade de estreitar re-
lacionamentos entre empresarios, clientes, parceiros ¢ fornecedores, em prol do
crescimento da nossa industria cerimica.

Entendemos que a informagio ¢ o melhor instrumento para avangos perma-
nentes no setor ¢ o seu compartilhamento, o combustivel para transformar planos
em realidade.

Boa leitura!

ARGAS SOLIZ PESSOA

vargas-pessoa@bol.com.br

PALAVRA DO PRESIDENTE

AADEQUACAO
AMBIENTAL AINDA

E VISTA COMO A
MAIOR DIFICULDADE
PARA O NOSSO SETOR
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EDITORIAL

A CERAMICA
DENTRO DA INDUSTRIA

POTIGUAR

A revista Argila ¢ um espago de encontro para quem
busca informacdes sobre o setor de cerdmica e constru-
¢ao civil em geral. Reportagens, entrevistas, colunas e
também artigos técnicos trazem as novidades do mer-
cado de forma de clara e objetiva.

Economia, arquitetura, arte, cngcnharia, gestao
empresarial, e meio ambiente tem espago garantido na
publicacio bimestral. Formato que amplia as opgoes
de contetido abordadas e vem de encontro a crescente
necessidade de didlogo com os diferentes segmentos da
industria e do comércio.

Nesta primeira edi¢io, o empreendedorismo, a efi-
ciéncia energética e as possibilidades de capacitagao
oferecidas por parceiros importantes, como o SEBRAE
¢ o SENAI do Rio Grande do Norte, foram destaque
em nossas paginas.

Mas ainda temos muito o que falar sobre a industria
ceraimicado RN e esperamos conquistar a sua companhia
também nas proximas edigoes.

Julianne Barreto
Assessoria de Comunicagao Sindicer-RN
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ENTREVISTA

A Caixa Econdmica Federal ¢ o maior financiador de créditos habitacionais do
estado. E o interesse pelo setor, que representa mais de 10% do Produto Interno
Bruto (PIB) anual do Rio Grande do Norte, deve continuar nos préximos anos,
revertido em possibilidades de crédito via financiamentos individuais e/ou para
construtoras ¢ incorporadoras.

O motivo ¢ a grande perspectiva de crescimento da economia no pais, alavan-
cada pelo grande motor da construgao civil. A situagao local ¢ ainda mais otimista.
Segundo o Instituto de Pesquisa Econ6émica Aplicada (IPEA), o RN tem, hoje, um
dos maiores indices de déficit habitacional do Brasil. Junto com Sergipe, o estado
foi o tinico em que o indicador aumentou nos tltimos anos. O fato se explica, em
parte, pela alta migracio de familias para o interior e capital potiguar. O Brasil
também vem batendo recorde na construgio de moradias populares, através do
programa Minha Casa Minha Vida, maior programa habitacional gerido pelo go-
verno federal de que se tem conhecimento na histéria.

Além da construcio de imdveis, o setor prevé ainda expansio na geracio de
emprego e renda, através da execugio de obras publicas. O Rio Grande do Norte
possui mais de R$ 3 bilhoes de reais para investimentos em projetos que melhora-
rio a infraestrutura, vindos do Programa de Aceleragio do Crescimento (PAC).

Os beneficios diretos e indiretos trazidos pelo desenvolvimento do setor de

construgao para a industria cerimica, além dos créditos disponiveis para a amplia-

¢3o de negbcios, sao o tema da entrevista com o atual superintendente regional da

Caixa Econdmica Federal, o advogado Sérgio Roberto Linhares.

Funciondrio de carreira da Caixa
Econdmica Federal, o advogado, na-
tural do municipio de Triunfo/RN,
assumiu a superintendéncia regional
da institui¢io no ano de 2010.

Roberto Linhares é bacharel em
dircito pela Universidade Federal
do Rio Grande do Norte (UFRN)
e pos-graduado em Gestao Empre-
sarial pela Fundagao Getulio Vargas
(FGV) e em Desenvolvimento Sus-
tentdvel — DRS pela Universidade
Federal de Brasilia (UFBA).

O interesse pelo setor financei-
ro comecou ainda na adolescéncia,
durante as viagens ao municipio de

Asst, para o recebimento da apo-
sentadoria da avé, através do antigo
Fundo de Assisténcia ao Trabalha-
dor Rural (FUNRURAL)

A aprovagio no concurso para o
banco foi no ano de 1989, onde a sua
primeira funcao foi a de escriturdrio.
Em 1994, comegou a dar aulas de
Mercado Financeiro dentro da ins-
tituicdo.

A dedicagao ao trabalho e a par-
ticipagdo constante em qualificacoes
internas renderam uma histéria de
crescimento na carreira. Dos 25 anos
na Caixa, 20 foram na fungio de ge-
rente geral ou gerente regional.

ENTREVISTA

RA - Qu’ais os principais financia-
mentos oferecidos ao setor de cons-
trugao, que trazem vantagens diretas

aindustria ceramica?

RL- O primeiro ¢ o financiamento
individual ao cliente, que pode ser
para reforma, aquisicio de novos
imdveis, ou construcio. Os recursos

vem do Sistema Brasileiro de Pou-
panca e Empréstimo (SPBE), do Fun-
do de Garantia do Tempo de Servico
(FGTS), ou ainda subsidiados pelo
programa Minha Casa Minha Vida.
91% do crédito disponivel na habita-
¢ao ¢ individual.

Mas também oferecemos finan-
ciamentos as construtoras, desde o

apoio a producdo do imével na planta.
Tanto com recursos do SBPE ou do
FGTS, como subsidiados pela Minha
Casa Minha Vida.

Esses produtos fazem com que a
Caixa siga disparada como o maior
financiador de crédito habitacional
do RN. Hoje, temos mais de 90% do

financiamento de iméveis do estado.

Mostrando o que vem da terra - ARGILA 7




ENTREVISTA

RA- Qual o impacto, hoje, da constru-
¢ao civil para a economia do estado?

RL- A construgao Civil deve ser, nos proxi-
mos anos, o principal motor da economia
do estado. Porque vemos nimeros de finan-
ciamentos significativos. O setor tem um
impacto anual de 10% no PIB do estado.
Diferente das dificuldades atuais observa-
das em outros sctores, como petréleo e sal.

A construgao, tanto de moradias, como
de obras publicas vem gerando emprego e
movimentando a economia, porque tem
impacto em todas as dreas. Movimenta des-
de o mercadinho até a loja de veiculos.

S6 no ano passado, financiamos 29
mil moradias em todo o estado. O que re-
presenta um potencial de créditos de mais
de R$ 2 bilhdes. No programa Minha
Casa Minha Vida, financiamos 12 mil
casas. A construgio e financiamento de
imdveis na planta teve um crescimento de
854 milhoes, em relagio a2012.

Também estamos em franca expan-
s3o em obras publicas. O PAC esta com
mais de R$ 1,5 bilhées s6 para Natal, para
obras de mobilidade, drenagem ¢ sanca-
mento. A nivel estadual, sio mais de R$
3 bilhoes. Sem falar nos valores das obras
de saneamento da prépria Companhia
de Aguas e Esgotos do Rio Grande do
Norte (CAERN), que possui um mon-
tante de mais de R$ 1 bilhzo.

RA- E qual a expectativa para 20142

RL — Estamos batendo recorde de mora-
dia e, em 2014, vai ser na mesma forma.
Temos a expectativa de financiar 30 mil
casas, 0 que aponta uma movimentacao de
mais de R$ 2,5 bilhées. Um crescimento
significativo e sustentavel, com influencia
vital para a geracdo de novos empregos e
manutengio de j4 existentes.

RA - Mas ainda hd mercado para tan-
tas construgoes?

RL- Os nimeros mostram que o setor vai
continuar crescendo como um todo. Mes-
mo com alguns setores afirmando que te-
mos um estoque significativo de iméveis.
Diminufram os langamentos de empreen-
dimentos, mas ainda vemos muitas cons-
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trutoras jogando produtos no mercado. De

todos os estados do Brasil, s6 dois nio re-
duziram o déficit habitacional e 0 RN é um
deles. No estado, o déficit ¢ de mais de 120
mil moradias, o que representa um poten-
cial de produgio de mais de R$ 10 bilhdes.
Os ntimeros sao altos porque vem gen-
te de todos os locais do pais morar aqui. E
um setor que vai continuar produzindo,
entregando e financiando muitas moradias.
Tem um trabalho Herculano pela frente.

“A CONSTRUCAO CIVIL
E 0 PRINCIPAL MOTOR
DO DESENVOLVIMENTO
ECONOMICO DO RN”

RA - Qual aimportincia dos programas
de construcao de moradia popular para
os niimeros alcancados pela construcao?

RL — Se 0 Minha Casa Minha Vida nio es-
tivesse em funcionamento, o interior e a ca-
pital do estado teriam resultados desastro-
sos nos niimeros de emprego e crescimento.
No momento, praticamente, toda a renda
em giro nos pequenos municipios vem do
programa de moradia, além do Bolsa Fami-
lia, aposentadorias e do setor publico.

RA - Focando na industria Cerami-
ca, quais as linhas de crédito ofereci-
das diretamente ao segmento?

RL - No crédito comercial, linhas para in-
vestimentos na aquisi¢ao de equipamentos,
melhorias de emissées e trocas de forno.

Também temos financiamentos
para pessoas fisicas, sejam sdcios, ou
funciondrios das cerdmicas. Isso, desde o
cheque especial até o financiamento de
imdveis, que, dependendo da renda, po-
dem ser subsidios de até R$ 17,960,00.
O que beneficia tanto quem ganha um
saldrio minimo até quem tem renda de
milhares de reais.

RA- Quais as principais dificuldades en-
frentadas pela industria cerimica para
ter acesso a todos esses financiamentos ?

RL- Salvo alguns créditos de curto pra-
zo, qualquer crédito de investimento vai
exigir o licenciamento ambiental ¢ tem
empresa que s6 pega fornecedor com de-
terminadas certificacdes.

A induistria cerAmica estd se adequando
as normas, percebeu que ndo ¢ necessario
s6 sobreviver, mas expandir os negécios. O
setor estd tendo que evoluir, diminuindo
0 desmatamento e migrando para fornos
com gés, ou outro tipo de combustivel que
nio agrida tanto o meio ambiente.

Porque, se ndo for assim, a sociedade
¢ quem vai exigir que ele se modernize. E
deixar as adequagdes para a tltima pode
gerar prejuizos com capacidade de fechar
empresas. Com o Programa Setorial de
Qualidade (PSQ), abre-se um campo
maior para o segmento. O custo inicial
pode parecer alto, mas daré retorno para a
empresa a médio e longo prazo.

COMPARTILHAR

QUAIS AS VANTAGENS
DA CERAMICA VERMELHA
NA HORA DE CONSTRIR?

Além do 6timo isolamento térmico
e acustico, o produto permite a uti-
lizagdo de componentes pré-molda-
dos, facilita a prumada das paredes,
simplifica o detalhamento de projetos
e contribui para o decréscimo na es-
pessura de revestimento e para a di-
minui¢cdo do desperdicio de materiais
de assentamento e reboco. O canteiro
de obras também fica menos conges-
tionado e mais limpo.

UM PRODUTO SUSTENTAVEL

Um estudo da Associacdo Na-
cional da Industria Ceramica (An-
icer) - Avaliacdo do Ciclo de Vida
do Produto Ceramico (ACV) - apre-
sentado na conferéncia Rio+20, em
2012, apontou que os produtos feitos
com ceramicas impactam menos o
meio ambiente do que os de concreto.

A explicagdo estd no processo de

produgdo, que consome 70% menos
agua, € no transporte, que gera menos
emissoes de carbono, pois as distan-
cias percorridas sdo menores. O fato
de usar fontes de energia renovaveis
na queima de cavacos, paletes e po de
serra torna ainda a produgdo ceramica
menos impactante em termos de mu-
dancas climaticas.

S Risa

Industrial Santana LTDA

Construindo com Parceria

FAZENDA BOSQUE, SfN | ZONA RURAL
CEP: 589173-000 - GOIANINHA-RN
FONE: B4 3243.2235 | 3243.2388
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PALETIZACAO

DIMINUI CUSTOS E
ATRAI NOVOS NEGOCIOS
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JEFFESON BARBOSA

EMPRESARIO

OPORTUNIDADE

MAIOR LIMPEZA E MENOS DESPERDICIO NO CANTEIRO DE OBRAS

Ainda pouco difundida no estado,
a técnica ja ¢ vista como um diferen-
cial no mercado de blocos cerdmicos
do sul e sudeste do pais.

A paletizagio consiste na organi-
zagio de grupos de tijolos em platafor-
mas de madeira. Além de uma melhor
aparéncia, a entrega em paletes facili-
ta a locomocio do produto, desde o
embarque nos caminhoes até a movi-
mentagio dentro da obra, evitando as
quedas ¢ perda de material, comuns
no carregamento manual.

Garantir uma entrega mais rapi-
da e segura dos produtos foi o que
levou a cerAmica Estrutural, locali-
zada no municipio de Sio Gongalo
do Amarante, a ser a primeira a im-
plantar um sistema de paletizagio
dos produtos no estado. A ideia sur-
giu apds a solicitagao do servigo por
um cliente antigo.

A nova logistica de produgao ge-
rou curiosidade no empresario Jeffe-
son Barbosa, que comegou a pesquisar
sobre o tema. “A técnica ¢ simples.
Viajei para Sao Paulo, visitei diversas
cerAmicas e assim fui vendo tudo o
que era necessario. Gravei videos, tirei
fotos ¢ pensei junto como os funcio-
narios qual seria o melhor caminho

para atender as necessidades de nossos
clientes”, explica Jeffeson Barbosa.

Todos os beneficios oferecidos
pela técnica, como maior economia
de mao de obra, otimiza¢io do tempo,
menor desperdicio e maior limpeza no
canteiro de obras foram percebidos na
prética, através dos elogios constantes
dos compradores. “Essa economia fei-
ta no dia a dia refletird no prego final
da constru¢ao’, ressalta o ceramista.

A embalagem em filme plastico ¢
mais um detalhe que melhora o arma-
zenamento e despacho dos tijolos. Ou-
tro diferencial oferecido pela fabrica ¢
avariedade nos tamanhos dos pacotes.

Para a implantagio do sistema
na empresa, os investimentos foram
principalmente em equipamentos. O
primeiro passo foi a aquisi¢io de um
caminhido muqui, uma empilhadeira e
amaquina paletizadora, que faz a plas-
tificagio dos blocos.

Segundo o empresério, os gastos
nao sao altos, mas sabe que o retorno
serd a longo prazo. “A procura, no mo-
mento, ¢ maior entre as grandes cons-
trutoras, mas vem crescendo a cada
dia. Hoje, ja temos quatro clientes que
exigem o produto neste formato. Fiz o
investimento pensando no futuro”.
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DEU CERTO

EM FAMILIA

A CERAMICA TAVARES

REVELA 0 SEGREDO

QUE CONQUISTOU A CONFIANCA DE
CLIENTES DENTRO E FORA DO ESTADO

Estudiosos e conhecedores na prética do mundo dos ne-
gbcios afirmam que nio hd uma férmula definida para o su-
cesso de uma empresa. Mas a Cermica Tavares, no municipio
de Parelhas/RN, encontrou o modelo ideal para transformar
0 que comegou como uma pequena empresa familiar, numa
das maiores fébricas do estado. Inovagio, planejamento e des-
coberta de talentos estao entre os ingredientes para a histéria
que ji dura 39 anos e nio para de crescer.

A dedicagio ao negécio, criado pelo pai, que comegou a
trabalhar na atividade em olarias, tornou-se motivo de orgu-
lho ¢ objetivo de vida entre os quatro irmaos Tavares: Rinal-
do, Rildo, Terezinha e Ranulfo. Ao assumirem a diregio da
empresa, as fun¢des foram bem divididas, para que cada um
pudesse contribuir o que sabia fazer de melhor. “Rinaldo ficou
com a parte burocratica, Rildo no planejamento e producio,
Terezinha na gestao de funciondrios e eu nas vendas’, conta o
empresario Ranulfo Tavares da Silva.

Ao contrario do que ¢ feito por diversas fébricas locais, a
cerdmica Tavares conquistou primeiro os clientes de estados
vizinhos, como Pernambuco, Alagoas ¢ Paraiba, para sé depois
comegar a investir no mercado local, onde a oferta de produtos
j& era grande em relagio & demanda de construgoes. “Na déca-
da de 90, s6 na regido do Serid, j4 existiam mais de oito ceré-
micas. Entio, viajivamos muito para ver quem pagava melhor
e, assim, conquistamos grandes clientes no nordeste”, relembra.

Com o tempo, os custos impuseram dificuldades em
transportar a mercadoria para tao distante ¢ estimularam um
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novo olhar para os compradores potiguares. Mas a concor-
réncia era alta e foi preciso investir em um diferencial, para
se destacar entre tantas op¢des. O caminho escolhido foi a
qualidade dos produtos. O que exigia também a compra de
novos equipamentos ¢ ampliacao da estrutura, para melhorar
o processo de queima da cerimica. No ano de 2000, a fabrica
adquiriu um forno mais moderno e aumento sua capacidade
de produgio de telha de primeira de 15% para 70%.

A diversidade de produtos também ¢ uma caracteristica
da CerAmica Tavares. Novidades de municipios ¢ estados vizi-
nhos eram adaptadas para oferecer o maior nimero de op¢oes
aos clientes. Porém, qualquer mudanca nio era implantada
sem antes passar por uma pesquisa, entre clientes e fornece-
dores. “Sabiamos que tinhamos que colocar produtos que as
pessoas queiram comprar’, destaca.

Hoje, sio 22 produtos oferecidos, entre telhas, lajotas ¢
tijolos. Todos produzidos através de um rigoroso controle de
qualidade, desde a preparagio até a queima da massa cerdmica.
A fabrica possui ainda um laboratério préprio para testes de
resisténcia e ensaios rotineiros.

Para controlar as despesas e garantir os investimentos, a em-
presa deu uma atengao especial aos créditos disponibilizados ¢ &
cobranga de débitos. A atualizagio e triagem constante do cadas-
tro de compradores auxiliam a prevenir a inadimpléncia. Pois,
compras a prazo sio oferecidas somente a clientes mais antigos.

A capacitagio de gestores e dos 58 funciondrios ¢ outra
prioridade. Congressos e feiras dentro do pais sempre tiveram

espaco reservado na agenda de atividades. A troca de infor-
magdes com colaboradores e outras empresas servem para
colher idéias que poderao ser implantadas na fébrica.

Segundo empresdrio Ranulfo Tavares, a preparagio de
pessoal nao custa muito e traz retornos rapidos ao processo
produtivo. “O investimento nessas agdes nio chegam a cus-
tar nem 7% no valor do produto final’, destaca.

A busca de novas alternativas para amenizar os danos
20 meio ambiente ¢ mais uma preocupacio da cerdmica, que
participa constantemente de grupos de Arranjos Produtivos
Locais (APL) ¢ de projetos de plano de mangjo ¢ eficiéncia
energética. Todos os fornos da Ceramica Tavares sao do tipo
intermitentes de chama descendente, que queimam os pro-
dutos consumindo um baixo custo de lenhas, além de quei-
mar outros tipos de combustiveis, contribuindo para a dimi-
nuigio no desmatamento na regiao feito pelo setor.

“Em 2015, quem ndo estiver adequado as normas ficard
de fora do mercado. Por isso, nossa preparagio foi com bas-
tante antecedéncia’, pontua Ranulfo Tavares.

PREOCUPAGAO SOCIAL

A Cerimica Tavares chega a produzir, hoje, mais de
800 mil telhas e 200 mil lajotas e tijolos por més, sendo
a responsével pela geragio de mais 180 empregos diretos
e indiretos na regido do serid6. Mas nao ¢ s6 por meio da
geragio de renda local que a fabrica tem contribuido para
o desenvolvimento do municipio de Parelhas.

A responsabilidade social também faz parte da politica
de atuagio do negécio. Através de parcerias com a prefeitu-
ra, a cerAmica vem participando da constru¢ao de diversas
obras publicas. Entre elas, a constru¢ao de agudes, recupe-
ragao de estradas e pavimentacio de ruas.

O apoio também se estende ao esporte ¢ ao lazer, atra-
vés da construgio de vestidrios para o campo de futebol do
povoado de Joazeiro, onde fica localizada a empresa. “Isso é
o minimo que podemos contribuir com a comunidade que
acolheu nosso pai, na década de 70, ¢ ¢ o palco de toda essa
histéria”, destaca Ranulfo.

DEU CERTO

0 PLANEJAMENTO E UM DIFERENCIAL NOS TRABALHOS

EMPREENDEDOR NATO

A visdo estratégica e espirito empreendedor do
cagula eram a base para as decisdes tomadas pelos os
irmaos. O talento nato para a gestao, determinagéo S
capacidade para solucionar problemas faziam de Ril-
do Tavares uma figura admirada por todos que con-
viviam com ele dentro ¢ fora da empresa.

O cancer de pulmao, do qual o empresirio

lutou durante cinco anos, tirou a presenga
fisica, mas nio o exemplo de forca e
perseveranga que mantém a conti-
nuidade dos trabalhos. Os irmaos
Ranulfo, Rinaldo e Terezinha
agora se dividem nos relatérios
¢ planos para o futuro monta-
dos por Rildo.

“Rildo era quem projetava
tudo ¢ nds ddvamos o apoio.
Ele gostava muito do que
fazia. Passava o dia na cera-
mica, organizando para que
tudo saisse como o planejado.
Deu todo o suporte até os ulti-
mos meses do tratamento’, Ra-
nulf relembra emocionado.

RILDO TAVARES
(IN MEMORIAM)

-

- W
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ARTIGO

AMANDO ALVES DE OLIVEIRA
PROFESSOR DO SENAI MARIO AMATO/SP

EFICIENCIA ENERGETICA NA INDUSTRIA

DE CERAMICA VERMELHA

Na industria de cerdmica, a queima ¢ a fase primordial, onde
manifestam grande nimero de defeitos, provenientes das etapas
anteriores da produgio, como por exemplo: preparagao de massas,
conformagio das pegas, secagem, arranjos para a queima, etc.

Cabe ao técnico examinar minuciosamente os defeitos, a fim de
estabelecer sua origem exata, tarefa que exige grande conhecimento
de todas as etapas do processo.

O objetivo da queima das pegas cerAmicas é que sob a acio do
calor, ocorram certas reagdes ¢ transformagdes quimicas ¢ fisicas
nos componentes da massa, a fim de sc obter o corpo cerAmico.

O fator temperatura/tempo ¢ muito importante para provo-
car as reagdes ¢ a atmosfera do forno também influi no resultado
final, pois os constituintes da massa também reagem com os gases
que estio em contato. Neste caso a argila possui uma velocidade de
absor¢ao de temperatura, entio nao adianta clevar a temperatura
numa velocidade extrema, pois a mesma nao absorverd elevando

assim, o custo de queima.

O conhecimento dos ensaios térmicos das massas possibilita o
estabelecimento da curva de queima para as mesmas.

Os ensaios exigidos para se tragar uma curva de queima com-
pativel com a argila utilizada ¢ o tipo de produto sio dados pelos
seguintes ensaios:

* ATP (analise termo ponderal) — registra as perdas de
massa em fun¢do da temperatura.

* ATD (analise térmica diferencial) — analisa as
reagOes endotérmicas e exotérmicas (transformacgdes
que ocorrem a cada temperatura).

* AD (analise dilatométrica) — mede as variacdes

nas dimensoes (dilatagdo e contragdo) ocorridas a

cada temperatura tanto no aquecimento como no
resfriamento.

CURVA DE QUEIMA

Durante a queima de um corpo ceré-
mico, 2 medida que a temperatura aumen-
ta, verificam-se os seguintes fenémenos:

a) Um pouco além de 100 °C
eliminagio da dgua higroscépica;

b) Em 200 °C eliminagio da dgua de
poros ou intersticial;

¢) Entre 350 € 650 °C combustao das
substancias organicas;

d) Entre 450 ¢ 650 climinagio da 4gua
de constituigao;

e) Entre 700 ¢ 950 °C decomposigio
dos carbonatos;

f) A partir dos 700 °C verifica-se a
reagdo quimica da silica e alumina

os elementos fusiveis, dando lugar

a formacio de silicoaluminatos
complexos;

g) Acima de 1000 °C ocorre

a sinterizagdo do material,
proporcionando particular dureza

e compactagio. Prosseguindo-se o
aquecimento chega-se a completa fusao
do corpo ceramico.

h) Na temperatura de 575 °C ocorre
a transformagio do quartzo alfa em
quartzo beta e vice-versa durante o
resfriamento.
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COMBUSTAO

Combustio ¢ uma reagio quimica
produtora de calor e luz. Para que ocorra
acombustio s3o necessérias trés condi¢oes
bésicas: a presenca do combustivel, do oxi-
génio ¢ uma fonte de calor para iniciar o
processo de combustio.

Caloria: ¢ a quantidade de calor neces-
sério para elevar 1 grama de dgua pura de
14,5 0C até 15,5 0C, sob pressio atmos-
férica normal. Geralmente se expressa a
quantidade de calor em Kilocaloria (Kcal
ou KJ) que corresponde a 1000 calorias ou
4,18 KJ. Usa-se também o BT'U (unidade
térmica inglesa) que ¢ igual 2 0,252 Keal.

Calor latente: ¢ o calor fornecido ao
corpo para que mude de estado, sem que
ocorra aumento de temperatura.

Calor sensivel: é o calor forneci-
do ao corpo, onde ocorre aumento de
temperatura.

Calor especifico: ¢ a capacidade que
um corpo tem de absorver calor. Este co-
nhecimento ¢ importante, pois quando se
trata de elevacio de temperatura de massas

iguais e de materiais diferentes, ¢ necessério
fornecer quantidades diferentes de calor.

Poder calorifico: ¢ a quantidade de ca-
lor liberado pela unidade de massa (ou de
volume para combustiveis gasosos) de um
combustivel, quando queimado completa-
mente. E expresso em Kcal/kg (para soli-
dos ¢ liquidos) e em Kcal/m3 (para gases).
O poder calorifico superior supera o infe-
rior em uma quantidade de Kcal, equiva-
lente para vaporizar a 4gua formada com a
combustio do hidrogénio do combustivel.

O oxigénio utilizado nas reagoes de
combustio ¢ fornecido pelo ar, cuja com-
posicio aproximada ¢é: 23% em peso ou
21% em volume de O2 e 77% em peso ou
79% em volume de N2.

A falta de oxigénio durante a combus-
tio leva a4 chamada ‘combustio incom-
pleta’ que produz monéxido de carbono
(CO). Note que o CO, tem um oxigénio
a menos que o CO2, o que caracteriza a
deficiéncia de oxigénio, ou a ineficiéncia
da reagio.

NOTA:

A eficiéncia energética s6 ¢ alcancada se a combustio dos combustiveis for
bem equilibrada (oxigénio x combustivel). Nao se atinge a eficiéncia energéti-
ca trabalhando com excesso de combustivel nas fornalhas.
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SINDICER-RN EM AGAO

SINDCER-RN EM ACAO

MARCO POLO/ AGENCIA SEBRAE

PROJETO DE CERAMICA VERMELHA DO SEBRAE/
RN GANHA ESPACO ENTRE 0S ASSOCIADOS

O namero de associados en-
volvidos na primeira fase de ela-
boracio do projeto de Cerimica
Vermelha do SEBRAE/RN, para
os anos de 2014 a 2017, foi come-
morado pelo Sindicato da Indus-
tria da Cerdmica do Rio Grande
do Norte (Sindicer-rn).

“Pautas comuns a todas as em-
presas sao resolvidas com maior
facilidade, em discussdées como
essa, com a participacio de enti-
dades parceiras, como o SEBRAE,
o Servico Nacional de Aprendiza-
gem Industrial (SENAI), o Insti-
tuto de Desenvolvimento Susten-
tavel e Meio Ambiente (IDEMA)
¢ o Servico Florestal Brasileiro

(SFB)”, destaca Vargas Soliz, pre-

sidente do Sindicer-rn.

O empresdrio Reginaldo José
Dantas, proprictdrio da Cerami-
ca Uniao, localizada no munici-
pio de Cruzeta, ja participa pela
segunda vez do projeto APL de
Ceramica Vermelha ¢ afirma que
o conhecimento, adquirido nas
reunides, mudou sua forma de
administrar a empresa.

“Abre a mente do empresario,
que comega a ver o que acontece
também ao redor de sua cera-
mica. Na hora que vocé se qua-
lifica, vai produzir melhor seu
material. “Hoje, eu conheco os
detalhes de uma gestao focada
nos resultados”, coloca Reginal-
do José Dantas.

PRESIDENTE DO
SINDICER-RN ESTEVE
PRESENTE EM AGO
DA ANICER"

O encontro discutiu a elabo-
racio de testes de qualificacao
dos produtos cerimicos, que se-
rio utilizados com a implanta¢io
da nova Norma de Desempenho
da construcio civil e a dire¢io do
Sindicer-RN fez questio de par-
ticipar deste momento decisivo
para o setor.

“Com as informagdes em pri-
meira mao, poderemos levar as
informacdes adequadas as empre-
sas do Rio Grande do Norte, para
que possam cumprir a legislagao
vigente” destaca o presidente Var-
gas Soliz Pessoa.

Durante a estadia, em Sio
Paulo, o presidente aproveitou
para conhecer as novidades tec-
nolégicas para o setor de cera-
mica vermelha, na 20° ediciao da
Feicon Batimat.

O evento ¢ o principal salao
da construcao da América La-
tina. Além da exposicio de
produtos e servigos, a feira ¢
também ponto de encontro
para negocios, networking com
grandes profissionais ¢ marcas
do setor da construgao civil.

PROCOMPI REDEFINE PROJETO DE AGOES PARA A INDUSTRIA CERAMICA

As acgdes de capacitagio pro- empresdrios presentes, a decisdo
gramadas para o setor de cerAimi-  foi pelo remanejamento de par-
ca vermelha, nos préximos me-  te dos recursos antes reservados
ses, foram a pauta da reunido do  para a campanha de marketing
Procompi (Programa de apoio do sctor, para a realizagio de
a Competitividade das Micro ¢ uma consultoria técnica sobre
Pequenas Industrias) do dia 4 de  a queima da cerAmica (etapa de
abril, na sede do IEL/RN (Insti- maior custo na produgio ¢ que

tuto Euvaldo Loudi).

Apés um didlogo entre os  de do produto final).
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tem influencia direta na qualida-

SINDICER-RN CRIA COMISSOES DE TRABALHO
PARA ATUAGAO EM 2014

O Sindicato da Inddstria Cera-
mica da Construgio do Rio Grande
do Norte (Sindicer-rn) iniciou uma
ctapa de atuacio, mais dinimica ¢
com maior participagao do setor em
decisdes executivas. Todas as acdes

desenvolvidas pela entidade nas 4re-
as de meio ambiente, marketing e
qualidade, agora, serdo planejadas e
executadas com o auxilio de comis-
soes de trabalho formadas por em-
presarios associados.

SINDICER-RN REELEGE PRESIDENTE

Com 27 votos na capital e in-
terior do estado e chapa tnica, o
presidente Vargas Soliz Pessoa foi
reeleito para a gestao 2014/2018 do
Sindicato da Industria da Cerimica

para Construcio do Rio Grande do
Norte (Sindicer-rn).

- 3 o

TERCEIRO MELO, VICE-PRESIDENTE DA FIERN E
DO SINDICER, NA VOTACAO EM NATAL

Para facilitar a participagio dos as-
sociados na vota¢ao, foram instaladas
urnas itinerantes nas cidades de Itajd
e Carnaubas dos Dantas. Experién-
cia nova dentro do 6rgao e que vai de
encontro aos objetivos de atuagio do

sindicato no interior do estado.

-

0 PRESIDENTE DO SINGRAF, VINICIUS COSTA
LIMA, PRESTIGIANDO A ELEICAQ

PLANEJAMENTO
ANUAL E MONTADO
ATRAVES DE VISITAS
AO INTERIOR DO RN

O més de fevereiro foi de pla-
nejamento para o Sindicato da In-
dustria da Ceramica para a Cons-
tru¢io do Rio Grande do Norte
(Sindicer-rn). A diretoria ouviu
sugestoes € discutiu projetos para
o exercicio de 2014 em reunides
na sede do 6rgio, na Casa da In-
dtstria, e também em visitas aos
associados de diferentes munici-
pios do estado.

SINDICER INVESTE
NA AUTONOMIA DO
CONHECIMENTO

A capacitagio constante para a
disseminacio de informagdes aos asso-

ciados ¢ um dos focos do Sindicato da
Industria da Cerimica da Construgio
do Rio Grande do Norte. O presidente
Vargas Soliz foi um dos participantes
do curso “Como atender a fiscalizagio
do trabalho?’, oferecido pela Fiern e a
Confederacio Nacional das Industrias,
no més de marco.

O evento faz parte do Projeto As-
socia Industria, agio do Programa de
Desenvolvimento Associativo (PDA)
da Fiern ¢ executado em parceria com o
SEBRAE. O setor de cerAmica foi uma
das industrias contempladas no plano
de trabalho 2014/2015 da iniciativa.

Mostrando o que vem da terra - ARGILA 17



INDUSTRIA RESPONSAVEL

PROJETOS DE CAPACITACAO ESTIMULAM

0 USO RACIONAL DE LENHA ENTRE
CERAMICAS DO ESTADO

AULA PRATICA DE MANEJO DE PATIO E SEPARAGAO DE LENHA

A exploragao de madeira para producio de lenha ¢ uma
necessidade de diversas atividades econdmicas. Mas com o
nivel atual de deterioragio do bioma da caatinga, em todo o
pais, nao ¢ possivel realizar essa etapa sem a preocupagio de
preservar o recurso para o futuro.

A lenha ¢ o combustivel mais utilizado pela industria ce-
rimica na produgio de materiais. Hoje, trabalhar de forma
sustentdvel ¢ o principal desafio do setor. As exigéncias para
aforma de exploragio estao previstas na legislagio ambiental
¢ fiscalizadas por 6rgaos como o IDEMA (Instituto de De-
senvolvimento Sustentivel e Meio Ambiente).

Com o objetivo de auxiliar as fibricas neste momento
de adequagdo, o SFB (Servico Florestal Brasileiro), 6rgao do
Ministério do Meio Ambiente, por meio da Unidade Re-
gional Nordeste, estd implementando dois projetos junto ao
setor de cerAmica vermelha: o de Planos de Manejo Florestal
Sustentdvel em assentamentos de reforma agréria ¢ o de cur-
sos de eficiéncia energética para ceramistas.

“O setor de cerAmica vermelha é um grande gerador de
emprego e renda no RN. No entanto, para funcionarem, as
cerAmicas consomem muita lenha, ¢ contribuem para o des-
matamento da Caatinga. Por isso, o SFB tem a preocupacio
de oferecer uma alternativa para a continuidade da produ-
¢ao, sem comprometer a sustentabilidade do bioma”, explica
Alencar Garlet, analista ambiental do SFB.

Os dois projetos sao financiados com recursos oriundos
do Fundo Clima (Fundo Nacional de Mudangas Climaticas)
e do FNDF (Fundo Clima e Fundo Nacional de Desenvolvi-
mento Florestal). As atividades comegaram em fevereiro de
2013 e vao até marco de 2015. A selecio foi feita por meio
de chamada publica, onde qualquer interessado pode parti-
cipar. A continuidade, com novas inscricoes, dependerd da
demanda de empresariado nessa primeira etapa de agdes.

No projeto de implantagio de Planos de Manejo para
producio de lenha de forma sustentavel, foram 20 assenta-
mentos cadastrados no Rio Grande do Norte, sendo 11 na
regido do serid6 e nove somente no municipio de Apodi.

O foco ¢ estimular a producio do combustivel por meio
de métodos de corte e condugio da vegetagio que respeitem os
processos ecoldgicos de regeneragio da Caatinga. Para a execu-
¢do, o SFB contratou uma empresa especializada que faz a ela-
boragio dos planos e presta assisténcia técnica aos agricultores.

A lenha produzida nesses assentamentos serd ofertada
no mercado, como uma opgao aos empresarios que descja-
rem adquirir um produto legalizado e sustentével. “Os pri-
meiros planos de manejo ji foram elaborados, ¢ em breve,
estardo produzindo lenha. Esta lenha serd negociada pelos
proprios agricultores, diretamente com os compradores’,
destaca o analista.

VALORIZANDO SUA MARCA ATRAVES DA
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INDUSTRIA RESPONSAVEL

CURSOS GARANTEM PRODUGAO MAIS LIMPA

A queima de lenha ¢ a etapa de maior importancia na
produgao de cerAmica. Mas, quando o processo ¢ feito de
forma incorreta, gera grandes impactos ao meio ambiente. O
uso de lenhas muito imidas, ou erros no carregamento das
fornalhas, aumentam a quantidade de fumaga preta e fuligem
emitidas pelas chaminés.

O segundo projeto do SFB, ji em andamento, visa justa-
mente melhorar a eficiéncia energética das cerdmicas, ndo s6 na
queima da lenha, mas em todas as etapas do processo produtivo.
Isso vem sendo garantido através de cursos de capacitagio para
os funciondrios, encarregados e gerentes, além de prestagio de
assisténcia técnica para melhoria dos processos industriais. No
Rio Grande do Norte, foram seis cerimicas cadastradas.

“Durante o trabalho de assisténcia técnica foi percebido
que existe uma grande diferenca nos indices de eficiéncia das
industrias ¢ muitas melhorias poderao ser alcancadas com me-
didas simples”, afirma Alencar Garlet.

A execugio das atividades é feita através de uma parceria
entre a FpalcPB (Fundacio Parque Tecnoldgico da Parai-
ba) e o CEPIS de Campina Grande (Centro de Producio
industrial sustentavel). A iniciativa ainda conta com o apoio
do SEBRAE/RN.

As principais orienta¢des passadas aos empresdrios di-
zem respeito ao manejo de patio, separacio e secagem de
lenha, monitoramento dos fornos e mistura de argilas e se-
cagem. “O objetivo de todas as nossas consultorias ¢ reduzir
o desperdicio ¢ danos a0 meio ambiente. O que influi dire-

tamente na melhoria da qualidade dos produ-
tos e aumento da competitividade no setor’,
ressalta Aluzilda Januncio de
Oliveira, coordenadora
geral do CEPIS.

A Ecofix apresenta a mais
nova tecnologia sustentivel

MASSA PRONTA PARA
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QUALIFICAGAO

- v’ de "
CERAMISTAS AINDA PODEM

PARTICIPAR DO PROJETO DE CERAMICA
VERMELHA DO SEBRAE

Ampliar oportunidades no mercado, contribuir para
uma melhor qualidade da cerAmica comercializada no
Rio Grande do Norte, além de garantir o acesso a capa-
citagoes € outros Servigos oferecidos ao segmento, nos
proximos trés anos. Essas sio algumas das vantagens em
participar da elaboracio do projeto de Cermica Verme-
lha do SEBRAE/RN.

A primeira oficina foi no dia 20 de fevereiro. O
evento contou com a presen¢a de empresas de todas as
regides do estado, que discutiram os principais desafios
na confec¢io e comercializagao de produtos e também
solu¢ées conjuntas e individuais, para o desenvolvimen-
to sustentdvel da industria cerAmica local.

“Na oficina, fizemos a estruturagao, mas o projeto
¢ algo dindmico, que pode ser modificado, de acordo
com as necessidades informadas por outras empresas’,
explica Lorena Roosevelt, gerente da Unidade de De-
senvolvimento da Industria - SEBRAE/RN.

No primeiro encontro, a adequagio ambiental foi
apontada como a maior dificuldade ¢, 20 mesmo tempo,
um divisor de dguas para o setor, no que diz respeito a
obtengio de financiamentos.

A adequagio de fornos; uma melhor eficiéncia energéti-
ca, através do controle de emissoes e do uso racional da lenha;
¢ a participacio em planos de manejo florestal estdo entre as
atuais exigéncias de érgios de fiscalizagio e do mercado.

Para a gerente do SEBRAE, a quantidade de inscri-
tos No evento mostrou a crescente preocupagao dos em-
presarios pela profissionalizacio. “A industria cerdmica
¢ uma das principais geradoras de emprego no interior
do estado, mas nao deve ser feita sem pensar no ama-
nha. E a tecnologia vem mostrando que ¢ possivel pro-
duzir sem agredir o meio ambiente, com baixo custo”,
acrescenta Lorena Roosevelt.

20 ARGILA - Mostrando o que vem da terra

SEBRAE/RN APOIA CERAMISTAS NA
REALIZAGAO DE ENSAIOS DO PSQ

A instituicio oferece subsidios de 80% nos valores dos ensaios
para a obtengio da qualificagio no Programa Setorial de Qualida-
de (PSQ) a ceramistas de todo o estado. O auxilio pode ser utiliza-
do tanto nas despesas com coletas de amostras, como na execugio
das andlises. Para mais informagdes, as empresas devem procurar
a Unidade de Desenvolvimento da Industria do SEBRAE/RN.

A gestora de projetos na 4rea de cerimica do SEBRAE, Luana
Freire, destaca a importincia da qualificagio de abrangéncia na-
cional, para o fechamento de negécios como fornecedores de ma-
quinas e insumos a construtoras beneficiados por financiamentos
da Caixa Econdmica Federal. “O PSQ, além de ser uma exigéncia
do programa e também um diferencial para o mercado, visto que
muitas cerimicas fora do estado j4 possuem o selo’, detalha.

O primeiro passo para a participagio no PSQ ¢ a adesio
junto & Anicer (Associagio Nacional da Indtstria Cermica),
entidade mantenedora do programa. O processo ¢ muito sim-
ples, segundo a assistente administrativa, Liliane Guimardes,
responsével pelo cadastramento.

Basta cnviar um email & Anicer com dados da empresa,
além de informagoes sobre o laboratério que fard as coletas.
“Depois do envio dos dados e pagamento da adesio, em dois
dias, o plano de amostragem ¢ enviado ao laboratério respon-
savel’, destaca Liliane Guimaraes.

Mas a gestora do SEBRAE orienta que a adesiao somente
deve ser feita apds uma avaliagio de que os produtos comer-
cializados atendem a todas as normas exigidas. “Os ceramistas
podem buscar informagdes iniciais, tanto no SEBRAE, como
no Sindicer-RN”, explica Luana Freire.

O plano de amostragem ¢ elaborado pelo Servigo Nacional de
Aprendizagem Industrial (SENAI) Tiés Rios, localizado no Rio
de Janeiro, e executado pelo laboratério local credenciado. No Rio
Grande do Norte, esse trabalho ¢ feito pela Unidade de Constru-
¢ao Civil do SENAI/ CETCC Roséria Carrico, localizado no

bairro de Nova Parnamirim, em Parnamirim.

CONTATOS UTEIS

- Unidade de Desenvolvimento da Industria — SEBRAE/RN
Tel: (84) 3616-7984

- Anicer

Programa Setorial de Qualidade (PSQ)

Liliane Guimaraes — Administragao

Tel: (21) 2524 0128 - Email: psq@anicer.com.br

- Centro de Educacao e Tecnologias em Construcao Civil
Rosaria Carrigo / SENAI DR/RN

Jean Andrade — Responsavel técnico do Laboratorio de
Ceramica e Construcao Civil

Tel: (84) 3208 1450/ 7254 - Ramal: 30

Email: jesandrade@rn.senai.br
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dgua e alimentos, que eram guardados em vasos de barro. A facilidade de & <4 .

manipulagio e extragio, unida  grande abundancia de sua matéria-prima
(a argila) na natureza, contribuiram para que o uso do material nio s6
permanecesse, como também, fosse expandido ao longo dos anos.

Os primeiros registros da cerimica na forma de utensilios datam do
periodo Pré-Neolitico. “Enquanto atividade industrial, pode-se dizer
que a cerimica ¢ a mais antiga das industrias. Pois acompanha o ho-
mem desde a descoberta dos beneficios do fogo, quando ele percebeu
que poderia endurecer o barro’, explica a arquiteta Ariane Borges.

J4 a sua forma como material construtivo (tijolos, telhas e
blocos) é reconhecida a partir de 5 mil a 6 mil antes de Cristo.
Na Mesopotamia, os zigurates (precursores das pirimides do
Egito, construidas em pedra calcéria ou granito) utilizaram
tijolo cerAmico em construgdes.

Mas foi no perfodo colonial que o produto ganhou bastante
espaco, nas paredes grossas de casas de cAmara, cadeias e igrejas ma-
trizes. Essas edificacdes também se utilizavam de piso em “tjoleira”
de tijolo cerAmico macigo, e telhas cerdmicas tipo Colonial.

No Brasil, os primeiros utensilios de cerAmica sio procedentes
da cultura indigena. Entretanto, o uso do material foi aprimorado
com a vinda dos portugueses e passou a ser utilizada também como
material construtivo, a partir da instalacio de olarias.

O Rio Grande do Norte ¢ um grande produtor ¢ compra-
dor do material, principalmente na regiao do seridd. O estado ¢ o
maior produtor de telhas do Brasil. Entre os potiguares, a cerAmi-
ca tem espago garantido na construgio de casas, feitas na sua grande
maioria, utilizando-se de alvenaria de tijolo cerAmico (macigo ou com
furos), mas também nos objetos domésticos, como panelas e tijelas.
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PRODUTOS CERAMICOS AMPLIAM POSSIBILIDADES
PARA 0 USO DO RUSTICO NA CONSTRUGAO DA CASA

Uma casa urbana com estilo de casa de
campo. O casquilho cerdmico para o re-
vestimento de ambientes foge de tendén-
cias. J4 teve altos ¢ baixos com o passar dos
anos, mas nunca deixou de ser utilizado.
O resultado da combinagio com outros
produtos da origem a um visual despojado
e, a0 mesmo tempo, elegante. Além disso,
possui a vantagem do baixo custo, por ser
um material produzido na regiao.

“Por dar uma aparéncia mais riistica, a
preferéncia pelo material ainda é maior em
casas de campo e de praia, mas ele também
encontrou o seu espago na cidade’, explica
o arquiteto e urbanista, Faulkner Melo.

Mas se engana quem pensa que cle
fica bem apenas em ambientes externos
¢ de lazer. As possibilidades sio muitas
e o casquilho ganha destaque em salas,
quartos e até banheiros. Seja para marcar
uma parede ou criando detalhes préxi-
mos a portas ¢ janelas, sempre tendo a
atemporalidade como principal vanta-
gem em relacio A variedade de diversos

materiais disponiveis no mercado. Pode-
-se colocar e nio tirar nunca mais.

“As caracteristicas do material res-
tringem um pouco os locais de utiliza-
¢io, porque cle absorve muita umidade
e gordura, sendo evitado em banheiros

¢ cozinha. Como também por ser um
pouco fragil, as possiveis rachaduras po-
dem acumular poeira. Porém, algumas
saidas para ampliar o uso s3o a aplicagio
de resinas acrilicas sobre sua superficie
também a correta impermeabilizagio da

ESTILO RUSTICO GANHA ESPAGO EM SALAS E QUARTOS
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obra, o que contribuir4 para sua conser-
vagao e diminuira os custos com manu-
tengio” , destaca o arquiteto.

Outra opgio ¢ o proprio tijolo ma-
cico aparente, que pode ser com tons
de vermelho ou bege. O que dependera
do gosto do cliente e da necessidade da
obra. A parede com este material tam-
bém traz a vantagem de ser mais eco-
ndémica, pois nio necessitara de outro
material para dar acabamento.

A arquiteta Isis Rangel ¢ uma apai-
xonada pelo estilo rustico. Os produtos
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ceramicos sempre estiveram presentes
€em seus projetos para clientes e tam-
bém construgoes particulares. O pri-
meiro foi a casa de praia da familia, em
Pirangi, construida hd 20 anos. Toda
montada em tijolo aparente ¢ com o
muro baixo imitando as antigas cercas
de pedra do sertao.

“Sou filha de agricultores, passei mi-
nha infincia no interior e o rustico ficou
naminha memdria. Esse projeto da casade
praialembra muito a varanda de tijolo ver-
melho da casa do meu bisavé. Varias pesso-

DECOLED®

ATEMPORALIDADE DIMINUI A NECESSIDADE
DE SUBSTITUICAO DO REVESTIMENTO

as ja se inspiraram nela. Acham diferente,
tiram fotos e vem conversar comigo para
pedir sugestoes’, conta.

Os casquilhos cerimicos também
tem espago garantido nos diversos am-
bientes da nova casa onde a arquiteta se
prepara para morar. “O que me encanta
¢ a possibilidade de mistura com outros
materiais, como vidro, madeira e o azule-
jo decorado, e também a de brincar com
o relevo, montando jogos de desenhos.
O que traz uma constru¢io moderna
com ar de antiga’, detalha a arquiteta.
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Telef: (84) 4102 5147 Telef/Fax: (34) 3212 1359
E-mail: info@decoled.com.br Web: www.decoled.com.br
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O sistema construtivo, que substitui pila-
res por blocos de cerdmica e concreto, permite
uma redugio de custos de até 30% em relagio
as construgdes convencionais.

As casas e edificios sio construidos de
forma bem diferente da conhecida ha déca-
das. Nao hd vigas e nem pilares, apenas as
paredes fazem a sustentacio das lajes. Gran-
des blocos de concreto e de cerAmica subs-
tituem os tijolos comuns ¢ a instalacio da
rede hidréulica e elétrica nao exige o famo-
so “quebra quebra’, depois de tudo erguido.
Caracteristicas que se traduzem, principal-
mente, em reducio de custos e numa maior
velocidade na execugio da obra.

A quebra ¢ na verdade, uma palavra
proibida na alvenaria estrutural. O que resul-
ta num canteiro mais limpo e organizado e
também como menor riscos de acidentes. Os
fios elétricos ¢ de telefonia sio colocados por
dentro dos blocos & medida que as paredes sio
construidas. J4 as tubulacoes da rede hidrauli-
ca ficam externas ¢ encobertas por shafts, evi-
tando a necessidade de intervencio na estru-
tura pronta para manutengdes futuras.

“Na alvenaria estrutural, é possivel obter
reducio de custos de até 30%, em relagio ao
sistema convencional. Entretanto, tais per-
centuais variam conforme os procedimentos
adotados em cada construtora’, explica o enge-
nheiro Joel Nascimento, doutor em engenha-
ria de estruturas pela Escola de Engenharia de
Sao Carlos da Universidade de Sao Paulo.

Em relagio a estética do projeto, a técnica
¢ muito utilizada, quando se deseja deixar os
blocos aparentes, pois nao haverd pilares de
concreto interferindo no visual.

Mas, como todo sistema construtivo, o
especialista destaca que também ha desvanta-
gens. “Uma delas ¢ que o sistema se torna pra-
ticamente invidvel quando o empreendimento
exige grandes alteracées no layout inicial, ou
quando o projeto estd concebido com aber-
turas para portas ¢ janclas muito amplas, por
exemplo, o que pode gerar cargas nas paredes
incompativeis com os materiais disponiveis no
mercado’, destaca o especialistaq.

Segundo ele, a principal vantagem em uti-
lizar o bloco de cerimico, nesse e em outros
tipos de construgio, ¢ a leveza, o que facilita
o manuscio pelo operdrio ¢ influencia direta-
mente na produtividade dentro da obra.
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43° ENCONTRO NACIONAL DA INDUSTRIA
DE CERAMICA VERMELHA ﬂ

4 O ENCONTRO

~ NACIONAL

7 e vk mstins
Local: Hangar - Convengées e Feiras da Amazonia Belém/ PA * BELEM,/PA-BRASIL
Data: 30/07 a 02/08
Considerado o maior evento nacional do setor e terceiro maior do mundo, o encontro promove anualmente
aindustria de cerAmica vermelha e provoca o debate entre empresérios, sindicatos, associagdes, pesquisado-
res fornecedores, institui¢ées publicas e privadas, organiza¢ées internacionais e consumidores e d4 voz ao
setor, formado por cerca de 6.900 empresas que geram 293 mil empregos diretos, 900 mil indiretos ¢ possui
um faturamento anual de 18 bilhoes de reais. Na ocasiao, também acontecerd 172 Expoanicer — Exposi¢ao
de Mdquinas, Equipamentos, Produtos, Servigos ¢ Insumos para a Industria Cerdmica.
www.anicer.com.br/encontro43

FECONTECH ~ FE cGN

Local: Centro de Convengdes de Goiania (GO). ' g i E@@h

Data: 21 a 24/05
Em sua primeira edi¢do, o evento traca um perfil do mercado de toda a regiao Centro Oeste. As insti-
tui¢oes dividirdo um estande onde serdo apresentados os trabalhos realizados pelo sindicato em prol dos
......

“Ceramica Sustentdvel ¢ + Vida”. Com um publico esperado de 2.500 participantes, o evento tem o
objetivo de trazer solugoes para o mercado consumidor, estimulando a participa¢io da industria de for-
necedores para a construgio civil.

www.fecontech.com.br

52 FENACE

Local: Bracatinga-Prudentépolis/PR
Data: 17 e 18/05

A Festa Nacional das Cerimicas foi criada por conta da grande quantidade de cerAmicas de pequeno e médio

porte presentes na regiao e tem como objetivo a interagao entre os ceramistas e os vendedores de maquindrios.
Mais informacées pelo e-mail fenace2014@gmail.com.
¢ g
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ESTADO DO RIO GRANDE DO NORTE
Qualidade é a nossa prioridade.

I Cursos de formacao Profissional

Participacao de feiras, eventos,
seminarios e palestras

Assessoria de imprensa para
divulgar interesse coletivos

Desconto nos servicos do
IEL/SESI/SENAI

I Consultorias técnicas e de gestao

Assessoria Empresarial -
Espaco Empresarial da FIERN

Representacao legal em questoes
judiciais e administrativas dos
interesses coletivos da categoria

Edicao bimestral da Revista Argila |

Assisténcia aos associados I
para acordo coletivo trabalhista

Espaco no Sindicato para I
Reunides com Clientes

Confraternizagao anual I

Estrutura da sede do Sindicato |




UMA INDUSTRIA COMPROMETIDA
COM O DESENVOLVIMENTO

COMA
INDUSTRIA
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O Sistema FIERN acredita no progresso do Rio Grande do

Norte. Com o incentivo a projetos de grande importancia

para o nosso Estado, favorecemos o crescimento econdmico el cistemna

e o desenvolvimento com sustentabilidade. Otimismo que m FIERN
4 MEL

enxerga o futuro, em busca de prosperidade e de uma -

melhor qualidade de vida para o povo potiguar. www.fiern.org.br




