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Junho tem o maior volume de vendas do ano, diz Receita.
Crescimento das notas fiscais pela internet chegoua 73%

A Receita Federal identificou que as vendas registradas por meio de notas fiscais eletronicas em todo Pais rea-
giram em junho e atmgwam 0 maior patamar do ano, com uma média didria de RS 23,9 bilhdes. Veja na pagina 2.

O novo normal

Em processo de retomada das atividades em varias re-
gioes do pais, negocios de alimentacdo vivem desafios,
estabelecem novas medidas e investem eminovacdo. A
pandemia do novo coronavirus (Covid-19) e as medidas
de isolamento social tomadas como forma de conter a
propagacdo da doencaimpactaram diretamente a eco-
nomia e negocios dos mais diferentes segmentos. O
que e certo e que cerca de 20% das empresas do setor
ndo deverdo reabrir as portas, segundo pesquisa que
ANR fez com associados em abril”, diz.

LEIA MAIS

Curso On-line Gestao da Pro-
ducdo na Panificacdo esta com
inscricoes abertas! Aproveite!

Indicado parainteressados, profissionais da Industria de
Panificacao, Padarias, Confeitarias e Varejo Alimentar,
0 Curso e ideal para todos que buscam ferramentas e
estratégias para o gerenciamento da producdo e a re-
tomada do comeércio apos a pandemia da Covid-19. As
vagas sao limitadas. Garanta ja a sua!

LEIA MAIS

Pagamento instantaneo digi-
tal proposto pelo Banco Cen-
tral ja comeca em 2020

O Brasil esta prestes a entrar de forma decisiva no
estagio em gue os meios de pagamentos digitais se
tornam relevantes e, num futuro proximo, tudo indica,
predominantes.

LEIA MAIS

Conheamento tranforma! Capacite-se com a Assinatura
da Metodologia Propan e esteja a frente no mercado

Para contribuir com esse momento desafiador, a Assinatura da Metodologia Propan traz conteudo exclusivo
com os indicadores, estrategias e estudos sobre o mercado. SAIBA MAIS



https://www.foodservicenews.com.br/o-novo-normal/
https://hotmart.com/product/assinatura-da-metodologia-propan-com-marcio-rodrigues
https://eadmarciorodrigues.com.br/curso/89/-online-de-gestao-da-produc
https://www.mercadoeconsumo.com.br/2020/07/06/pix-vai-impactar-de-forma-positiva-o-credito-ao-consumo-e-o-varejo/
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PRODUTOS E EMPRESAS
Junho tem o maior volume de

vendas do ano, diz Receita

Em junho, o crescimento das notas fiscais eletronicas
referentes a vendas pela internet chegou a 73% em
relacao a0 mesmo meés do ano passado. A Receita
Federal identificou que as vendas registradas por meio
de notas fiscais eletronicas em todo Pais reagiram em
junho e atingiram o maior patamar do ano, com uma
média didria de RS 23,9 bilhoes.

LEIA MAIS

Os desafios constantes da ali-
mentacao hospitalar

O governador Jodo Doria detalhou, nesta quarta-feira
(27), os planos de reabertura para o estado de S&do
Paulo. A retomada de atividades sera gradual e vai variar
de acordo com o setor e com aregido. A previsdo € que
0 plano seja implementado a partir do dia 1° de junho
dependendo da situacao atual dos municipios e da
decisdo e avaliacdo dos prefeitos.

LEIA MAIS
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Aprendizados pés-pandemia:
Porque a organizacao de es-
toque é tao importante _—
Manter o controle de estoque e fundamental para toda ——
e qualquer empresa, para que voCcé possa compreen-
der melhor a sua importancia, listamos os principais
problemas gerados por um estoque desorganizado,
confira. A falta de produtos em estoque e um dos prin- ad
Cipais problemas relacionados a uma gestao de esto-
que inexistente ou ineficiente.
LEIA MAIS —

Reabertura:vendascrescem
em meédia 35,2%

A reabertura de alguns segmentos do comercio desde
0 ultimo dia 10, apo6s o isolamento social de quase 100
dias na capital paulista, adotado para conter a propa-
gacao do novo coronavirus, ja reflete positivamente
nas vendas do setor. De acordo com a Associacao Co-
mercial de Sdo Paulo (ACSP), ha sinais de leve cresci-
mento nas vendas, porem ainda longe de recuperar as
perdas passadas e as expectativas.

LEIA MAIS



https://revistapegn.globo.com/Negocios/noticia/2020/07/pegn-junho-tem-o-maior-volume-de-vendas-do-ano-diz-receita.html
https://www.mercadoeconsumo.com.br/2020/07/03/varejo-vendas-tem-crescimento-medio-de-352-reabertura/
https://www.foodservicenews.com.br/os-desafios-constantes-da-alimentacao-hospitalar/
https://blog.rcky.com.br/organizacao-de-estoque/
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Enxuto no cardapio, robusto
nos lucros

Estabelecimentos que oferecem cardapios mais en-
xutos mostram que a escolha por esse tipo de abor-
dagem tem se mostrado acertada. Cardapios mais
enxutos ganham espaco em bares, restaurantes e es-
tabelecimentos similares por oferecerem o basico aos
seus clientes. Basico esse que nao € sinénimo de sim-
ples, mas, sim, de objetivo, segmentado e pratico.

LEIA MAIS

Venda de sanduiches: saiba
porque implementar na sua
padaria

Esse produto, que ate a pouco tempo atras era bem
comercializado, hoje € raramente encontrado nas pa-
darias. O padeiro ja tem todas as materias-primas em
maos: pdes de diferentes tipos, frios e recheios utiliza-
dos em salgados, como frango, calabresa, entre outros.
LEIA MAIS

ECONOMIA

Afinal, como precificar car-
dapio? Confira com a Pratica
algumas diretrizes

Precificar cardapio € uma decisdo crucial para qualquer
restaurante. A acao envolve a consideracao de muitos
fatores, incluindo custo de alimentos, mao de obra, con-
corréncia e o que seus clientes-alvo estao dispostos a
pagar. Um bom cardapio, aléem de ser um diferencial pe-
rante a concorréncia, também deve manter o negocio
lucrativo. Descubra o que considerar ao definir o preco!

LEIA MAIS

“Peque e leve” para bares e
restaurantes: Conheca mais
', sobre este conceito

Com o objetivo de evitar aglomeracoes e a propagacao
do virus, diversas medidas foram tomadas pela auto-
ridades nao so aqui no Brasil, mas em todo o mundo.
Dentre elas, podemos citar o fechamento temporario de
estabelecimentos comerciais e restaurantes.

LEIA MAIS



https://blog.praticabr.com/precificar-cardapio/
https://www.foodservicenews.com.br/enxuto-no-cardapio-robusto-nos-lucros/
https://blog.rcky.com.br/take-away/
https://blog.praticabr.com/venda-de-sanduiches-saiba-por-que-implementar-na-sua-padaria/
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EMPREENDEDORISMO

Como o delivery pode au-
mentar a fidelizacao dos
clientes?

Manter um restaurante em funcionamento durante o
periodo de isolamento social recomendado tem sido
um desafio gigante para o mercado. Afinal, as barreiras
gue 0 NOVO coronavirus criaram para os restaurantes e
lanchonetes devem ser analisadas em todos os pon-
tos em que seja possivel.

LEIA MAIS

Marcas vao ao varejo para ga-
nhar mercado e compensar
perdas geradas neste ano

O chamado canal off trade foi uma das saidas encon-
tradas por lanchonetes, restaurantes e cervejarias
com uma estrutura mais desenvolvida para rentabi-
lizar os estabelecimentos fechados pelas regras de
distanciamento social. Mas também para incrementar
as vendas das marcas que ja atuavam nele. Nesse ce-
nario, expandir 0s canais de venda € uma alternativa.

LEIA MAIS

Inovacdées para combater a
COVID-19, do Pao de Acucar a

Amazon
LEIA MAIS

Shopping Centers: 4 iniciati-
vas que permanecerao apos

a pandemia da Covid-19
LEIA MAIS

COMO O DELIVERY PODE AUMENTAR
A FIDELIZAGAO DOS CLIENTES?

Comeércio eletronico pode do-
brar participacao no varejo em
2020

LEIA MAIS

Lideranca feminina: mulhe-
res a frente da inovacao na

industria e no varejo
LEIA MAIS

Consumo do hamburguer
no Brasil chegou a aumentar

| 775% em uma década

“"Acolhemos desde aquele que procura produtos de
preco mais acessivel até aqueles que buscam sandui-
ches nobres, de maior valor agregado”, diz Adriano Frei-
re, diretor de Suprimentos e Inovacdo da Rede Giraffas

LEIA MAIS


https://sischef.com/delivery-fidelizacao-clientes/
https://www.moveisdevalor.com.br/portal/comercio-eletronico-pode-dobrar-participacao-no-varejo-em-2020
https://www.consumidormoderno.com.br/2020/06/23/inovacoes-supermercados-covid-19/
https://www.mercadoeconsumo.com.br/2020/05/28/shopping-centers-4-iniciativas-que-permanecerao-depois-da-pandemia-do-covid-19/
https://www.consumidormoderno.com.br/2020/07/02/lideranca-feminina-inovacao-industria-varejo/
https://www.gazetadopovo.com.br/bomgourmet/negocios-e-franquias/marcas-vao-ao-varejo-para-ganhar-mercado-e-compensar-perdas/
https://www.foodservicenews.com.br/muito-alem-de-pao-e-carne/

